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Saber reinventarse

Por Ing. Eduardo Padilla Uranga,
Socio AMERIC Grupo INTECSA

Hay una fuerza motriz mas poderosa que el
vapor, la electricidad y la energia atomica,
la VOLUNTAD

Albert Einstein

Reconozcamos que el cambio es continuo en nuestras vidas,
y todo cambio nos obliga a reinventarnos. Esto no necesa-
riamente significa saber adaptarse, sino saber reconocer las
oportunidades que el cambio ofrece, en otras palabras, rein-
ventarse es “sacar lo mejor de nosotros mismos”. La pregunta
obligada es... ;Cémo se reinventa uno? Pues apostando por
iniciativas verdaderamente novedosas.

Se puede comparar un proyecto con plantar buenas semi-
llas, que son nuestras ideas. Un jardinero sabe que cada se-
milla es diferente y se deben conocer sus caracteristicas in-
dividuales para darle los cuidados pertinentes. Es evidente
que, sin los cuidados adecuados, la semilla no dara un buen
fruto. Siendo asi, requerimos apoyo, alguien que nos ayude a
formalizar los productos, ideas y servicios. Llamemos a esta
persona ‘promotor”.

Un promotor es como un comprador, pues tiene que llegar con
entusiasmo a comprar el problema, anhelo o necesidad de a
quien va a promover. Al hacerlo, el paradigma se transformay
este proceso es la base para podernos reinventar. Si los sue-
fos preceden a la invencién (innovacion), las ideas preceden
a la solucion. El promotor debe ser sumamente observador,
ya que el entorno arroja infinidad de informacion contextual,
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y procurar entender la situacion al mismo tiempo que plantea
posibilidades para proyectar una solucion. Su funcién basica
es establecer conexiones entre las solucionesy las personas.

Para comenzar el proceso de reinventase hay que:

1. Detenerse un momento y reflexionar en todo lo que se ha
hecho, evaluar sus resultados y estar dispuestos a corre-
gir lo que hemos hecho, si no mal, algo que pueda mejorar.

2. Reconocer que una percepcion externa nos ayuda a en-
tender nuestra condicion.

3. Considerar tus limites, pues seguramente muchos son fic-
ticios y te han hecho permanecer en tu zona de confort.

4. No evitar los problemas, siempre han existido y lo segui-
ran haciendo.

5. De forma obligatoria, proponer soluciones responsables 'y
honestas, soluciones que afadan valory no precio.

Necesitamos desarrollar una cultura de proyecto que se centre
en los problemas reales de las personas, para ofrecer soluciones
que provoquen satisfaccion en los clientes al ser adecuadas, no-
vedosas y oportunas, puesto que asi se crean vinculos emocio-
nales, los cuales son los que aportan valor porque no sélo fueron
soluciones racionales, sino también emocionales. Las solucio-
nes deben de tener una base, bien sustentada, bien trabajada y
presentada. No hay momentos malos ni circunstancias peores,
siempre es un buen momento para innovar.

Fuente:
AMERIC, AC.
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El Codigo de Red,
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como lo ve

ha sido la experiencia y donde esta la desconfianza

Por Ing. Juan Ernesto Diaz Sanchez,
Director General de Quintana Ingenieros

Para nuestros clientes, al igual que para muchos usuarios del
Sistema Eléctrico Nacional (SEN), el Cédigo de Red ha causado
mucha inquietud y reticencia. Todos saben lo que les corres-
ponde, pero pocos saben a ciencia cierta si la nueva ley apli-
ca para ellos y qué hay que hacer. Se acercan a los “expertos”
y reciben un sinfin de respuestas diferentes; aqui es donde
inicia la desconfianza, con el experto que ofrece sus equipos
o soluciones sin tomar en cuenta la situacion real del cliente.

Todo comenzé cuando los usuarios se decidieron a investigar qué
hacer para estar al corriente con el nuevo Codigo de Red, tarde,
como suele suceder en nuestro pais. Llegd el O de abril de 2019,
y estallé una tormenta de informacién, muchas veces incorrec-
ta, al mismo tiempo que los “autoproclamados expertos”y algu-
nos alarmistas advertian sobre una multa por el incumplimiento.
Con muy poco conocimiento y preparacion, el usuario final optd
por acercarse a los fabricantes de bancos de capacitores vy fil-
tros, distribuidores y asesores profesionales, convirtiéndose en
un mercado donde parecia que debian aprovechar para conven-
cer a los usuarios de pagar sumas extraordinarias por estudios
que solo ellos sabian en qué consistian y el alcance que tenian.

Con estudios en mano, bien o mal, el segundo paso era ad-
quirir e instalar los equipos recomendados: bancos de capa-
citores y filtros de armdnicos, no siempre necesarios, y mil
marcas, cada una ofreciendo “la mejor” tecnologia y garan-
tizandoles no ser sancionados. Al final, los usuarios buscan
quién los asesore profesional y conscientemente. Entienden
que deben acatar la ley o seran multados, pero también reco-
nocen los beneficios que conlleva para su instalacion, al igual
que para el SEN, cumplir con los requerimientos. Ya no acep-
tan a los que llegan a venderles una solucion que se apega

mas a sus metas de ventas que a las necesidades reales, y
los pueden identificar rapidamente.

Nuestra recomendacion para los especialistas

Por ello, debemos enfocarnos en ofrecer a nuestros clientes, en
conjunto con especialistas, fabricantes y distribuidores, una so-
lucién que sea econdmicay técnicamente factible, sin caeren la
voracidad de vender lo que mas conviene al proveedor.

Se debe elaborar una guia que claramente, y sin enredos,
muestre al usuario final:
= Los requerimientos minimos obligatorios para el CR.
= A quienes aplica.
* Los puntos técnicos, con la finalidad de que un financiero
pueda estar preparado para tomar una decision.
- Las opciones para corregir el Factor de Potencia.
- Los tipos de equipo, sus ventajas y desventajas.
- Las alternativas para corregir el problema, en caso de no
cumplir con los requisitos del CR.
= Elplan de trabajo, como llevarlo a cabo, las opciones para
su elaboracién y su presentacion ante el CENACE.

Como contratistas del sector eléctrico y proveedores de ser-
vicios y soluciones, quienes en muchas ocasiones somos vo-
cerosy contacto directo con el usuario final, debemos ser los
lideres en el manejo responsable de la informacion y profesio-
nalismo, conscientes de que el Codigo de Red es algo bueno
para todos los que se interconectan al SEN y, especialmente,
provechoso para México.

Fuente:
AMERIC,AC.
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México, un pais derrochador

Por Ing. Pedro José Gutiérrez Méndez,
Vicepresidente del Sector Hidraulico AMERIC, AC.

De acuerdo con la ONG Global Footprint Network, el 29 de
julio de 2019 se agotaron los recursos disponibles para este
afo, 1.75 veces mas rapido; significa que agotamos el limite
convencional de los recursos de agua, tierra, aire limpio y de-
mas reservados para el afio en curso y consumiendo los que
quedan del subsecuente.

El hombre ha consumido en los ultimos 70 afos la mitad de
los recursos de nuestro planeta originalmente. En una escala
infame e injusta, casi 3 mil millones de seres humanos tienen
problemas de abastecimiento de agua y aproximadamente mil
800 millones no tienen acceso, casi la mitad y una cuarta parte,
respectivamente, de la humanidad. No hay peor dato que el de
tres niflos muriendo en promedio cada minuto por problemas
derivados por el consumo de agua contaminaday el nulo acce-
so aservicios e infraestructura sanitaria. El agua insalubre mata
méas infantes que todas las guerras en el mundo actualmente.

En cuanto a nuestro pais, sélo dispone de 0.1% de agua dulce
del planeta. En escala mundial, es considerado una nacién con
“baja disponibilidad” y calificado con 3.86 puntos en una es-
calade O ab, donde b es la peor condicion. Casi 50% de este
recurso sélo se obtiene en los estados de Chiapas, Oaxaca,
Campeche, Quintana Roo, Yucatan, Veracruz y Tabasco, es de-
cir, casi 22% de los estados de la federacién (sureste mexica-
no principalmente). Caso contrario a los 25 estados restantes,
donde la extraccién, distribucién y explotacion sobrepasa los
limites promedio de captacion y recuperacion natural.

Los mexicanos tenemos disponibles 471.56 mil millones de me-
tros cubicos de agua dulce renovable por afo. Segin datos de

la SEMARNAT, “77% del agua se utiliza en la agricultura; 14%, en
abastecimiento publico; 5%, en las termoeléctricas, y 4%, en la
industria”. De ese 77% para actividades agropecuarias, se es-
tima que casi 60% se pierde por condiciones de evaporacion,
convirtiéndolo en el principal foco de consumo y desperdicio.

En cuanto a abastecimiento publico, se reconoce al Valle de
Mexico como el lugar con la mayor concentracion de gente
y al sistema Lerma-Cutzamala como la principal infraestruc-
tura para saciar la sed de méas de 22 millones de habitantes.
Sin embargo, la ineficiencia del sistema de distribucién ac-
tual merma un escandaloso 40%, o sea, 4 de cada 10 litros
no se aprovechan.

Alguna vez este servidor escucho una frase incisiva que decia
que México tiene a los peores ricos del mundo, es decir, gente
increiblemente rica en la cimay gente increiblemente pobre en
la base, pero también increiblemente inconsciente e insensible
de todos los problemas y retos actuales que el mundo enfren-
ta. Hablaban de México como si fuera un virus que generaba
una mortal indiferencia en cualquiera de las escalas sociales.

Con todo lo anterior, reconocemos que los esfuerzos para
las proximas décadas seguiran siendo granitos de arena, mi-
nusculos pero inaplazables en comparacion al tamarfio del
reto, reconociéndolos extremo necesarios tanto para salva-
guardar los intereses hidraulicos de nuestro pais, como el de
cuidar el méas grande de los recursos que puede poseer una
nacion: su gente.

Fuente:
AMERIC,AC.
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Impulsando el crecimiento del sector

Por un mercado agropecuario
reconocido a nivel mundial

En entrevista con el Lic. Octavio Jurado Juarez,
Dir. Ejecutivo de la Asociacion Mexicana de Secretarios de Desarrollo Agropecuario (AMSDA)

(Cuales son las funciones principales de la asociacion?

Esta organizacion civil y sin fines de lucro nace a propdsito
de la firma del TLCAN, donde México es invitado por Estados
Unidos y Canadé a formar parte del acuerdo agricola trinacio-
nal para promover la cooperacién e integracion de América
del Norte. Tenemos ya 24 afos.

Una de sus labores centrales es incentivar la comunicacion
horizontal entre los secretarios, de tal manera que las expe-
riencias exitosas sean mas féciles de replicar entre un esta-
doy otro, pero también ser enlace ante el Gobierno Federaly
ante el Poder Legislativo para efectos de la discusion y anélisis
de politica publica, particularmente en el marco de la orien-
tacion y ejercicio del gasto publico, como un eje central del
desarrollo que, cuando menos los Ultimos 24 afios en México,
nos ha dado muchas experiencias exitosas.

También hemos identificado acciones que son mas efectivas
para el combate a la pobreza, y esto nos ha traido incluso re-
conocimientos nacionales e internacionales. Hemos detecta-
do los grandes desafios del norte, como es el agua, y aquellos
delsur, que presenta una diversidad de complejidades como
la dispersion de las comunidades rurales, la falta de infraes-
tructura, el problema de conectividad y logistica. Todo esto

es lo que hacen los secretarios integrados en nuestra orga-
nizacion. La pandemia y la falta de recursos nos han hecho
repensar los mecanismos para ayudar mejor a nuestros agri-
cultores, sobre todo como sostener la planta de empleo rural
y la produccion creciente de alimentos, que los trabajadores
y productores que hoy tenemos no se vayan.

(Qué programas tienen en marcha para el desarrollo
productivo del campo mexicano?

Hemos clasificado en cuatro ejes estratégicos la atencion
para la emergencia sanitaria. El primero tiene que ver con
los programas que involucran a los productores y que le
dan liquidez al sector. Los otros tres ejes son los funda-
mentales. Uno de ellos es concebir la agricultura como una
administracion de riesgos, esto es muy importante, pues
la variabilidad de las condiciones del suelo y del clima nos
obliga a estar en una revision constante.

Vemos un tema de alto riesgo por la contraccion de mercados
acausa de la pandemia. Las actividades fundamentales para el
sector, como restaurantes, hoteles y cafeterias, donde se con-
centra 60% del consumo de alimentos de México, redujeron a
30% su capacidad y esto nos afecta directamente. Hemos visto,
por ejemplo, en Zacatecas, que el productor prefiere no levantar
su cosecha porque, como al caer el consumo caen los precios,
la venderia mucho mas barata de lo que le costoé producirla.



Asociacidon Mexicana de Secretarios

de Desarrollo Agropecuario

@ NS | AcRicULTURA P

GO CON AMSDA

uir el Programa Sec |

El otro aspecto es el sanitario, que es estructural, central y
que crecientemente esta mas amenazado. México impor-
ta alimentos de todo el mundo, y eso nos hace susceptibles
a traer enfermedades. Las principales enfermedades que
aquejan a México son importadas; no somos fuente de plagas
que afecten al sector. Por ejemplo, el dragén amarillo, mosco
importado de China que mata la citricultura, o la mosca del
Mediterraneo, que acaba con la fruticultura y que tenemos
controlada. Hoy tenemos la amenaza de la fiebre porcina afri-
cana, la cual acabod con 40% del inventario de cerdo en China,
y va a llegar acé; entonces se estan tomando providencias,
pero por eso el tema sanitario es tan importante. Y el ultimo
tema es el cambio climético, debido a que vuelve a México
vulnerable por su diversidad, por lo que es importante for-
talecer una estructura de seguros que permita al productor
hacer frente a sequias, inundaciones, granizadas, etc.

El segundo eje tiene que ver con el fomento productivo. No
podemos dejar de invertir en infraestructuray en bienes pu-
blicos. Eltema del agua es un factor critico para México, don-
de tiene que estar haciendo inversiones. Entonces éste es el
segundo eje, el tema de llevar capacitacion al productor para
mejorar sus practicas.

Y un enfoque que este gobierno le esta dando a la politica es
orientarse hacia el pequefio productor. Yo pertenezco a una red
de lideres en seguridad alimentariay entre muchos especialistas
estamos convencidos de que el futuro de la seguridad alimen-
taria del planeta tiene que centrarse en trabajar con el pequefio
productor. México tiene un problema de disefio, por decirlo asi,
tenemos 180 mil comunidades de menos de 2,500 habitantes; ahi
se encuentra la agricultura en México. Hay 26 millones de mexi-
canos gue viven en estas condiciones, que ademas se distinguen
por estar lejos de las zonas consumidoras, a los que necesitamos
darles toda una serie de servicios, sobre todo tecnoldgicos, para
incorporarlos a una actividad mas rentable y competitiva.

Y el tercer gje, ausente en los Ultimos afos, es el crédito. En
México no hay el crédito que necesitamos para el sector. Hay
dos arreglos fundamentales. Uno con FIRA, con el objeto de

impulsar fondos de garantias que nos permitan
asumir mas riesgo por parte del productor para
facilitar el acceso al dinero, y con la Financiera
Nacional, con el objetivo de generar dispersores
de crédito con el soporte del gobierno del esta-
do que permitan mejorar la colocacion, bajar las
tasas de interés, incorporar mas recursos esta-
tales y lograr que el productor se integre a acti-
vidades mas productivas y rentables.

¢Nos podria platicar acerca del Programa de
Sanidad e Inocuidad Agroalimentaria?

El tema de sanidad nace como lo conocemos
ahora de una iniciativa de ley de desarrollo rural
sustentable, uno de los instrumentos mas pode-
rosos de politica que tiene el pais y de los mas
subestimados, lastimosamente, y se crea el Servicio Nacional
de Sanidad e Inocuidad Agroalimentaria, SENASICA. Con este
organismo, tenemos una asignacion presupuestal estado por
estado y hoy todo lo que es el gjercicio de campafias sanita-
rias, lo que mantiene en control las enfermedades, se hace a
través de los propios productores que estan organizados en
comités de Sanidad Vegetal y de Sanidad Animal.

Cada peso que el Gobierno Federal le asigna a sanidades se
ejerce siempre atras de un plan estratégico, y prueba de ello es
que a lo largo de 24 afios México goza de un estatus sanitario
por arriba de la clase mundial que permite que seamos el no-
veno exportador de alimentos en el mundo, y no sélo hablamos
de frutas, de hortalizas, de carne, hablamos de una gama de
mas de 13 cultivos que estan en el top ten global. Hoy nos es-
tamos abriendo al mercado asiatico gracias al estado sanitario.

Asi que el programa de sanidades debemos verlo como una
fortaleza para México, y no solo se asocia estrictamente a una
campana, también se asocia a un tema de capacitacion, un
tema de contacto permanente con el productor, al mejora-
miento genético del ganado, a mejores practicas productivas.

(Qué beneficios cree que el T-MEC le va a traer
a este sector?

Lo que uno busca en un tratado o en cualquier acuerdo co-
mercial es el acceso al mercado. La experiencia que nos ha
traido el TLCAN es que no debemos temerle al libre comercio.
Nosotros pensamos que cuando firmamos nos iban a pasar en-
cima Estados Unidos y Canada porque no tenfamos las mismas
condiciones productivas que ellos, sin embargo, nos converti-
mos en los ganadores en materia agroalimentaria. Lo que nos
trae el nuevo tratado son oportunidades y amenazas. En el ru-
bro de oportunidades hay nuevas disciplinas, como el comercio
electronico regulado, que hoy es una oportunidad para poder
acceder al mercado de toda América del Norte, y en su momen-
to del mundo, pero por lo pronto el comercio electrénico de bie-
nes procesados en materia agroalimentaria nos parece que es
un area de oportunidad que todos tenemos que aprovechar.

Impulsando el crecimiento del sector
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El otro tema tiene que ver con reglas de origen. Hoy somos
mas estrictos en América del Norte en este tema, es decir,
para que un producto pueda pasar sin aranceles en la region
tiene que tener un mayor contenido en la produccién regional.
Esto nos parece que es bueno porque hace que productos de
manufactura mexicana puedan transitar de mejor maneraen
América del Norte y ademas evitar que cultivos que no ten-
gan estas caracteristicas viajen con los mismos privilegios.
Esto nos abre un espacio de mercado que podemos aprove-
char mejor para estos fines; esto es lo que se conoce como
las condiciones geograficas.

Por otro lado, el T-MEC le dedica un capitulo a la biotecnolo-
gia; el poder avanzar en materias tecnoldgicas se vuelve algo
estructural para poder aumentar la oferta de alimentos con
calidad. Me parece que es un area de oportunidad inédita a
la que todos debemos de comprometernos.

(Cuales son los grandes desafios que ve para el sector
en los préximos anos?

Yo lo dividiria en dos etapas. Mientras no estemos recupe-
rando la actividad econdmica, el sector esté en una etapa de
vulnerabilidad muy alta, y a nadie le va a ir bien. A largo plazo,
si necesitamos reconfigurar las politicas actuales, unas frente
ala emergenciay otras postemergencia. El desafio no es me-
nor, y como dice Albert Einstein, no terminamos de encontrar

las respuestas cuando nos cambiaron las preguntas. Yo de-
jarfa como mensaje que hay que entender que ya nos cam-
biaron las preguntas, y algo a lo que no debemos aspirar es
a las mismas respuestas.

Fuente:
AMSDA

¢ NETAFIM'

CRECE MAS CON MENOS

Detras de cada gota, se nota el esfuerzo

de los productores y la experiencia de Netafim™

ayudandote a dar tu mejor cosecha al mundo,
con las mejores Scluciones Imellgentes de Riego

porque UNidos logramos mas.

Soluciones
Inteligentes de Riego
Digital

Farming

% Asesoria Tecnica
=/ y Agronomica

www.netafim.com.mx
[ /NetafimMexico ©3 /NetafimMexicoOficial

Mas de 50 anos

de experiencia global

Ahorro de

de hasta 40

y hasta 95% de eficiencia
en fertilizacian

novacion &
Tecnologia

de dltima generacion

Cada gota se nota.



é NETAFIM'~ / Soluciones Inteligentes

CRECE MAS CON MENOS de Rlego

¥ MICIO-LMiSores, as! como la m&s avanzada tecno Ola Ge ma nejo de
monitoreo de cultivos de campa abeerto, huertos y frutales e invernaderos. Su
experiencia se extiende a otras industrias como jardineria ¥ mineria,

rindando siempre |05 mepores rasult

de Metafim, un
un innovador arco de
N macetas,
¥E = S TR
1 ol ditimeo trimestre del

La innowacién ha sido siempre estandarte de |a actividad

gjemplo es s Ievo la

Lhip lidas para conte
e USar, con alta resistencia {*. a obs
formidad de nego,

MNetBow pronmene dis
C1Gn a la wez que mejora la productividad de ¢

Netafim es el pionero y lider mundial en soluciones de micro irrigacion. 10 MILLONES DE HECTAREAS EN EL MUNDO SON REGADAS
Fundado en 1965 por agricultores en el desierto del Négev en lsrael que POR NETAFIM.
buscaban producir alimentos en suelos estériles y con poca agua disponible, HASTA 50% DE AHORRO EN AGUA Y 30% MAS EFICIENTE

introdujeron al mundo el concepto de riego por goleo. Impulsada por EM FERTIRRIGACION.
esta innovadora tecnologia, Netafim se enfoca en ofrecer a los

agricultores soluciones tecnolégicas, servicio al cliente, soporte

técnico y agronémico de primer nivel gue les ayude a producir cualguier
cilltive, en cualguler clima, con mMenos récursos.

ALREDEDOR DE 2 MILLONES DE CLIENTES EN 6 CONTINENTES

"Metafim ha liderado la ingustria del goteo durante 50 afios vy desde hace
un cuarto de siglo ponemos todo nuestro conocimiento y experiencia a
servicio de los agnicultores mexicanos apoyando a productores de todos
los tamanas, desde los |'u-r....=~r.::= huertos f.—.m llares nasta os i?lrﬁ'l'.:ﬂ'-'\.
product ustriales® coments Oscar Gonzalez, Director General
de Netafim México.

La tecnologia de riego por goteo penmite ta distribucion uniforme y precisa de
ro:‘. efias ¥ suficientes cantidades de agua y nu trientes aplicadas
ectamente 3 la Fona radcular. Esta tecnol i.'|F|'T—F‘I g que la at

ientes influ

OTes agraind

Ademds, con el objetivo de estar mads cer
nueva normalidad v a pesar de la distancia, Netafim ha formade una alianza
con AgriSync, la plataforma de scporte remoto gue permmitira a los agniculicres
reglizar consultas en linea ¥ tiempo real con sus expertos agrancmos y
tecnicos, BEsta plataforma complementa &l am;:dio portafolio de servicios
can los que cuent :":-ill'l = abona a la atencion . *i-l-’-'l jEmiento gue
brinda Metafim a cada uno de los provectos de sus clientes y que los destaca
*JE entre sus competideres. La aplicacién estara disponible a partir de
ctubre para todos los clientes de Metafim México

e o
de las pl
alas necesidades '_1-:|¢u. tiv _1-_x:-u:.'- sueloy condiciones cimdat cas ;-:.-:.“. i/
la utifizacion de agua y nutrientes logrando mayores rendimientos con
IMEN0s recurses

Metafim S2 Qreacupa Qor innovar and C M0 [
agricultores k2s mejores tecnologias que aseguren el mejor costo-bent
gu inversidn. Uno de los lanzamientos mas recientes y que ya es prueba
de éxito es el formato “imigation as a Service” el cual consta de un programa
de servicko de riego para companias cuyo enfoque principa
laz | 05U negocio depende de ella, Con
el cliente abtiene una solucidn odo en uno, del
implementacion y operacion de la tecnologla de rie sta manera "NETAFIM HACE UNA GRAN DIFERENCIA, NO SOLO COMO PROVEEDOR DE
Metafim se convierte en una extension de la empresa del clente, ‘fﬂE-‘J-ﬂd:- TECNOLOGEA SINO COMO PROVEEDOR DE PRACTICAS SUSTENTABLES"
de la mano, -fr:-hr'-ﬂ resultados y brinddndole tempo a nuestros dientes

a directa

a5, al tie

d CT

0N ane, Gesarm

puede o ser

CARLD GALLI

a5 a Service TECNICO ¥ ASESOR DE ESTRATEGIA EN RECURS0S HIDRICOS, NESTLE
a Netafim Ia

Jiferentes reconocimientos y galardones a nivel
al, T canjuniocon la cipabes organizaciones mundiales
abordand zafios de la escazez de agua a largo plazo. Entre st us
'E'f."e'l"’ mientos se encuentran el GALARDON "STOCKHOLM INDUSTF

sabiendo que la

5y agranomos

&I AT A LA

"Hemos tenidt casos de &xlo miuy im :::r a" &5 con Irmigation as a Service WATER AWARD (SIWA) uno de 105 premios mas relevantes en la industria
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30% y un ahomro de agua de hasta un 38% nos comparte Dscar Gonzalez, diseniadas par
Director General de Netafim México. de practicas

w A las emipresas en e desam a implementacion

les para el uso y cuidado del agua, entre otros

Metafim ofrece una amplia gama de soluciones infeligentes de riego y Metafim es parte de Orbia, una comunidad de empresas que frabajan
Digital Faming -wn.rﬂ-_--* os cultivos, condicicnes y geografias, ofreciendo juntas para solucionar los retos mas grandes a nivel mundial y unid
en su canasta la mas alta gama de emiscres oe nego ASPesores in sofo objetivo: Impulsar la vida alrededor del mundo.

Para contactar a Netafim visite O &N NUEStras redes so

www.netafim.com.mx K /NetafimMexico N /MetafimMexico () /NetafimMexicoOficial
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